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Rimaster ar en av Sveriges ledande
leverantérer kring utveckling

och tillverkning av bland annat
kablage, elektronik, hytter och
kontrollpaneler.

Till Cranab levererar Rimaster elkablage
och intelligent elektronik som anvéands
framst till Slagkrafts utbud men aven
fler produkter.

- For oss ar en av fordelarna med
Rimaster att de 4r med fran idé till
fardig, levererad produkt. Vi har idag
ingen bred egen kompetens inom
omradet. Rimaster &r specialister och
hjalper oss bade med kunskap och att

Detta ar en annons

producera det vi behdver, berattar Per
Eriksson, koncerninkdpschef for Cranab
Group.

Varit med liange

Rimaster har lang erfarenhet. Féretaget
startade 1983 med att gora elsystem for
skogsmaskiner och har sen dess varit en
palitlig partner.

- Var filosofi bygger pa helhet och att
vara kunder ska f& en komplett lGsning.
Vi hjalper kunderna att komma igang
snabbt och tar fram produkter till hog
kvalitet, sager Conny Nystrom, kund-
ansvarig forséljare pa Rimaster.

Tack vare sina 35 ar i branschen har
Rimaster byggt upp en effektiv process

med allt frdn produktframtagning,
tillverkning, kvalitetskontroll och
support. Tillverkning sker i Soderhamn
och volymproduktion i Polen.

Samverkan som ger frukt

- Vi har ett bra och mangarigt sam-
arbete med Cranab som bygger pa goda
relationer och god kommunikation,
sager Conny Nystrom.

- Rimaster uppfyller de krav vi staller
pa ett bra satt. De har s&kra leveranser
och &r en kunnig och palitlig leverantor,
sager Per Eriksson.

rimaster

-ability to create simplicity

En ny generation svivlar

PRODUKT-
UTVECKLING

YTBEHANDLING

www.compia.se

LOGISTIK

Hog prestanda, lang livslangd
och stor flexibilitet. K100 dr slangsviveln
som dkar Iénsamheten. For alla.

PATENTERAD
TEKNIK

& Indexator

Rotator Systems

indexator.com

GROUP

cranab.se



Det ar hogt tryck i skogen bade hemma
i Sverige och i 6vriga delar av varlden.
Det medfér goda och brada tider for oss
pa Cranab.

Nar behovet av skogsravara ar stort har vi fullt
upp med att producera och leverera produkter
till vara kunder. Marknaden var stark under
2017 och 2018 ser bra ut. Vi ar laddade for en
hog efterfrégan samtidigt som vi introducerar
nya produkter som gor nytta hos véara kunder.
Inspirerande!

Utveckling

Vara lastbilskranar har varit ute pd marknaden
i ett drygt ar. Vi har levererat kranar till ett tiotal
olika marknader och fler ar p& gang. Produk-
terna har fatt ett gott mottagande och vi tar till
oss de utvecklingsmdjligheter och behov som
uppstar baserat pa véra kunders upplevelser.
Under aret introducerar vi fler modeller bade
for virkeshantering och recycling. Det kan du

lasa mer om i tidningen.
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Bra start och okad
export av lastbilskranar

Smarta och hallbara produkter

Var framtida produktutveckling har sikte pa
kundnytta och hallbarhet. Vi &r 6vertygade om
att kunder i alla vara produktsegment har nytta
av att kranar och rojningsmaskiner over tid blir
“smartare” och ger operatdren en enklare till-
varo. Att produkterna har ratt kvalitet och sam-
tidigt ar hallbara ur energiférbruknings- och
materialdtervinningssynpunkt ar en ledstjarna
nar vi skapar framtidens produkter for bruk i
skogen och pa vagen.

Fassi

| slutet av 2017 blev Fassi Cranabs helagare.
Det &r mycket bra for oss. Vi far en l&ngsiktig
industriell agare som kan branschen. Fassi ar
ett familjeféretag med drivet entreprencrskap,
kunderna i fokus och har héga ambitioner for
utvecklingen av var verksamhet.

Anders Stromgren
VD Cranab AB

Ur
innehallet:

Fassi ny helagare

Helheten Cranab
Valbalanserad kran

Hdoga krav i Norge

Ny gripserie 1
Smidig sjumeterskran 1
KranariItalien 1
Trdffa oss pa Mcissor 2018 16
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FEM FRAGOR TILL |

Sedan 2013 har den italienska krantill-
verkaren Fassi varit delagare i Cranab
Group. I slutet av 2017 képte Fassi hela
Cranab. Giovanni Fassi ar VD for Fassi.

Varfor investerar ni i Cranab?

- Fassis strategi ar att méta utmaningarna

pa en allt mer komplex och global marknad.
Att bredda vart utbud med Cranabs produkter
inom skogssektorn gor att vi kan ta oss an nya
mojligheter. Vi vill vara en komplett leverantor
som kan moéta vara kunders behov inom bade

lyftsektorn, recycling och skogen.

Kommer Cranab att fortsitta vara Cranab?

- Ja. Det dr beslutat att Cranabs identitet

ska bevaras. Jag tror dock pd att bygga en
dynamisk koncern med storre delaktighet och
medvetenhet om den gemensamma identiteten
dar Fassi, Cranab och de andra varumarkena ar
viktiga bestandsdelar i en helhet. Det gor att vi
kan garantera vart ledarskap, utveckla nya af-
farsmojligheter och erbjuda ett komplett utbud
av produkter och tjanster p& marknaden.

Vilken plats har Cranab pa den internationella

marknaden? Ar framtiden ljus?

- Jag tror att det finns mycket stora tillvaxtmaj-

cranab.se

VANNI

ligheter pa den internationella scenen. Distri-

butionen genom Fassis natverk kommer ocksa
att vara en viktig tillvaxtpotential for Cranab.

Hur kommer Fassi att stotta utvecklingen av
Cranab och Slagkraft de kommande aren?

- Det kommer att vara pad manga satt och med
utgangspunkt ur sdval ett marknads- som ett
koncernperspektiv. Vi vill 0ka och starka de
olika marknadsverktygen, inte minst digitalt for
att skapa en standig process for produktutveck-
ling och service.

Vad vill du hilsa till alla dterforsaljare, kun-
der och anvandare?

- Till alla aterforsaljare vill jag saga att ni

ska vara stolta att representera ett sant fint
varumarke vilket vi ska utveckla och lata véxa.
Till alla kunder och anvandare vill jag saga tack
for att ni ger oss ert fortroende och koper vara
produkter. Vi ska fortsatta vara pa er sida, gora
er annu mer nojda och ta fram nya l&sningar
for att mota era framtida behov.

FASSI

NY AGARSTRUKTUR

Anders Stromgren
VD Cranab Group:

Vad betyder det for Cranab att det blir
helagt av Fassi?

- Det betyder l&ngsiktighet och ett
stabilt agarforhallande. Vi kommer att
ha nytta av varandra pd manga olika
satt, till exempel vad galler inkdp,
produktutveckling och produktion. Den
kanske viktigaste fordelen ar en snabb
genvag till en varldsomspannande
distributionskanal for vara lastbil-
skranar for skog och recycling. Fassi
har inte haft dessa produkter innan vi
tillférde dem fran Cranab och suget
efter dem ar stort.

Vad vill du hilsa till alla dterforsaljare,

kunder och slutanvandare?
- Att vi gar mot en handelserik och
utvecklande framtid tillsammans!




CRANAB

Kanner du till ur det ser ut hos oss? Cranab ar ett kom-
plett teknikforetag med en verksamhet som spanner

fran forsaljning, produktutveckling och konstruktion till Férsiljning Produktutveckling

produktion, leverans och eftermarknad. Fran v&r marknadsavdelning Vi vidareutvecklar nuvarande
bearbetar vi vara kunder och produkter och foder
dterforsaljare varlden over. kommande generationer.

Konstruktion Produktion Svets Bearbetning

Vara valutbildade ingenjérer Vi har tva produktionsanlagg- Var svetsrobot arbetar for Forutom vara medarbetare

konstruerar i avancerad ningar, Cranab 1 och Cranab 2 hogtryck med hog precision ar hjartat i tillverkningen var

3D-miljo. dar vi tillverkar alla véra produk- och héallfasthet. FMS-anlaggning och avancerade
ter. Bada ar férlagda i Vindeln. fleroperationsmaskiner.

Lackering Montering Utleverans Eftermarknad

Lackeringen gor att vara Med varsam hand och stor Nar allt ar klart emballerar Nar ndgot hander finns var efter-
produkter blir mer mot- noggrannhet monterar vi vi och skickar ivag produk- marknadsavdelning alltid tillhands
stdndskraftiga och att de ser ihop alla komponenter. terna till vara kunder. oavsett om det handlar om pro-

bra ut pa ytan. duktsupport eller reservdelar.
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Nar Kapah Forest 2017 kopte sin nya
skotare fran Gremo valde man att den
skulle utrustas med Cranabs FC12-kran.

- Den ar stark och mycket valbalan-
serad pa vagnen. Cranab har gjort ett
bra jobb, sager Henrik Andersson, en av
Kapah Forests delagare.

Kapah Forest dgs av Henrik Andersson och
kusinen Patrik. De har en [&ng bakgrund inom
skogsindustrin och bildade sitt foretag 2010.
Kapah Forest kor framst for Martinsons tra och

arbetar i omradena norr om Umea, kring Savar,

Vindeln och Botsmark. | foretaget finns férutom
Henrik och Patrik ytterligare tva anstallda.

- Det ar tufft att vara skogsmaskinsen-
treprendr men det rullar pd bra for oss. Man
maste vara noga i bade tanke och handling,
det finns inget utrymme for annat. ldag maste
du vara pd ta, disciplinerad och valplanerad,
forklarar Henrik.

Senaste tekniken
Effektiviteten ar ett viktigt skal till att foretaget
anvander moderna maskiner.

- Var filosofi ar att halla oss med nya
maskiner och amortera hart. Vi byter maskiner
nar de har gatt mellan 8000 och 10 000 timmar
vilket &r 3-4 ar. Ranteldget &r bra just nu och
erfarenheten séger att det slar tillbaka om man
anvander slitna maskiner och gammal utrust-
ning. Vi maste producera effektivt och har inte
tid att skruva. Stillestand kostar pengar.

Maskiner ett konkurrensmedel

- Dessutom handlar mycket om arbetsmiljo
och komfort. Forarna har stort inflytande dver
vilka maskiner och redskap som ska anvandas

ALANSERAD KRAN PA
DERN MASKI

N GER BRA RESULTAT

och hur de utrustas. Att ha bra maskiner och

et Henrik Andersson

god forarergonomi ar ett satt for oss att varaen  Bra grepp med 360X-grip

attraktiv arbetsgivare eftersom det &r svart att Till kranen valdes aven Cranabs spetsigare
konkurrera med lonen. 360X-grip istallet for den traditionella rundvir-
kesgriparen.

Ratt kran for ratt uppgift

Nar skotaren skulle utrustas var det enkelt att

- Den ar lattare att kéra med. Det foljer med

mindre ris nar man plockar virket,
vélja en av Cranabs kranar. det ar lattare att nypa tag i timret.
- Cranab ar ett foretag som finns nara oss Att kora med X-gripen ar ett
och deras kranar och utrustning ar mycket tydligt 6nskemal frén forarna,
hallbara.

En annan faktor som Henrik lagger fram ar

berattar Henrik.

hur kranen och vagnen anpassats efter varan-
dra och det arbete som ska utforas.

- Det &r viktigt att anvanda ratt kran pa
ratt maskin och for ratt uppgift, om det
ar gallring eller slutavverkning. Pa var
skotare ar kranens placering, huvudarm
och vagnen helt anpassad
efter varandra for att
ha ratt langd och
geometriz Jag
ar hundra-
procentigt. =
nojd med .
Cranabs ,'
arbe- ;
te.

AMAB

Tel 040-615 50 00
Fax 040-615 50 49
www.amabhydraul.se

Bronsgjutaregatan 2, 238 41 OXIE/Malmé

Hydraulikkomponenter
for alla behov

cranab.se



SLAGKRAFT-KUND
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Asfalt & Betong Maskiner, ABM ar ater-
forsaljare for Slagkraft pa den norska
marknaden sedan 1986.

-1 Norge gillar entreprendrerna
slagornas robusthet, de starka motor-
paketen och den hoga driftsakerheten,
berattar Martin Fusche, VD for ABM.

Hur ser behovet ut pa den norska marknaden
for Slagkrafts produkter?

- Behovet ar stort och det har att géra med hur
det norska landskapet och vagstrukturen ser
ut. | Norge har vi mycket skog, vegetation, sten
och berg nara vagen. Det staller hdga krav pa
utrustningen som maste klara stora pafrest-
ningar och ha maximal driftsdkerhet vilket
Slagkrafts produkter uppfyller. Vi har definierat
tvd segment i Norge, breddsegmentet och
proffssegmentet. Slagkraft tilthor proffsen.
Vilka kunder koper produkterna i Norge?

- Vara typiska kunder ar entreprendrer som fatt
uppdrag av Statens vegvesen att skota vagarna.
Mesta AS &r den stérsta kunden sen manga ar.
Utvecklingen gar till att Mestas egna underen-
treprendrer genomfor rojningsarbetet.

Vilka produkter dar mest popularai Norge?

- Vanligast ar motorpaketet Craft W10 tillsam-
mans med kranen SC70 och kattingslagan
SH150 eller SH170. Ibland valjer vissa kunder
den storre kranen SC85 men oftast passar
SC70 det norska vagnatet bast. Vi saljer aven
l6sa slagor men kompletta paket ar vanligast
pa nya maskiner. Utrustningen anvands framst
pa hjullastare och jordbrukstraktorer. Vaghyvlar
ar inte lika vanligt men anvands dar det beho-
ver rojas bredare, kring 10 meter.

Vad ar kunderna mest nojda over?

- Vi séljer Slagkraft pa grund av hog kvalitet,
robusthet, styrka och driftsakerhet. Det norska
vagnatet &r kravande och det gar inte att anvan-
da produkter med lag kvalitet pa norska vagar.
Slagkraft ar den basta vagrojningsutrustningen
p& den norska marknaden.

Hur 3r det att vara aterforsiljare?

- Vi har varit aterforsaljare fér Cranab och
Slagkraft i 30 &r och genom dessa ar har sam-
arbetet fungerat utmarkt. Det kdnns som att

vi ar en del av familjen och vi har en dmsesidig
respekt for varandra. Vi ser fram emot 30 nya
ar tillsammans!

Under tva dagar i november 2017
héll Cranab ett uppskattat Oppet
Hus i Vindeln. Under dagarna de-
monstrerades nya kranprogram-
met med inriktning pa virkest-
ransporter och det gavs mojlighet
till provkérning.

Inne i monteringshallen gick det att
fordjupa sig mer om den bakomlig-
gande tekniken, ta del av Cranabs
produktutbud och kika in i produktions-
anldggningen. Dessutom bjods det pa
god fortaring och intressanta samtal.

www.nomo.se

NOMO

Nordens bredaste sortiment av rullningslager
och glidlager for skogsmaskinindustrin __

'

TABY | GOTEBORG | MALMO | AVESTA | BORLANGE | GALLIVARE | KOPENHAMN | BJORNEBORG | HELSINGFORS | ULEABORG | ABO

cranab.se
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EHARB Akeri AB:

AKERIET MED AR

, Kranen ir enkel att kora och

har varit latt att bli kompis med

- Vara férvantningar pa kranen var att
den skulle halla hdg kvalitet, vara stark,
stadig och byggd for att lasta. Vi har an-
vant den sedan december och forvant-
ningarna har infriats fran forsta dagen,
berattar Micke Andersson, forare och en
av dgarna till EHAB Akeri AB.

Akeriets verksamhet bygger pa transporter
for rundvirke, anlaggning och recycling. EHAB
kor framst i Vasterbotten men aven dver hela
landet och det hander att det blir turer till de
nordiska grannlanderna. | foretaget finns idag
fem lastbilsekipage.

Littsamma och enkla
Foretagets filosofi ar att vara personliga,

cranab.se

leverera bra kvalitet och standigt lyssna pa vilka
typer av transporter som kunderna behdver.

- Vi forsoker gora ett bra jobb varje dag
och vara duktiga pd det vi gor. Vi vill ha en bra
bredd i fordonsparken som passar vara kunder,
berattar Micke Andersson.

Dessutom ar bemdtandet en del i vardagen.

- Vivill vara glada, trevliga och latta att ha
att géra med. Det ska vara roligt att jobba med
oss, det blir alltid battre da, sager Micke.

Inga stillestand

I slutet av 2017 investerade &keriet i ett nytt
ekipage for timmertransporter. Valet foll pa
en Mercedes-Benz Arocs 3358 utrustad med
Cranabs lastbilskran TL12.2 med hytt och
gripen Cranab 360X. Hela ekipaget haller hog
klass.

3ETSGLADJE OCH EN NY LAST

- Akeribranschen &r en bransch med ldga
marginaler och utrustningen maste fungera
utan avbrott. Det gar inte att riskera att sta pa
verkstaden, vi behover producera hela tiden.

- Viville ha det basta i kranvag och det tyck-
te vi Cranab kunde leverera. Cranab ar en stor
och trygg krantillverkare och det ar en fordel
att de finns lokalt, forklarar Micke.

Bra arbetsmiljo

Nar EHAB investerade i den nya timmerbilen
var ett mal att skaffa ett ekipage med riktigt bra
arbetsmiljo.

- Ergonomin och forarmiljon ar jatteviktig.
Det &r ocksa ett satt for oss att behalla och att
fa de basta forarna. Duktiga timmerbilschauf-
forer ar en bristvara idag.

Darfor blev det ett valutrustat fordon, en bra



Micke Andersson

MEDARBETARENKAT

Jonny Osterberg
Roll: Montor

Bakgrund: Yrkeslarare och Skogsmaskin-
sforare

Bérjade pa Cranab: 2017
Bor: Bjurfors, Vindeln

Beskriv vad du gor i ditt arbete?
Jag monterar lastbilskranar.

Hur trivs du med ditt arbete?
Kamratskapen ar fin och jag trivs bra med
att montera och provkéra lastbilskranar.
kran och hytt. Jag gillar aven att det finns mojlighet att
- Det &r bade s&kert och bekvamt att sitta i FAKTA fa vara pd andra avdelningar. Arbetet &r
en hytt. Det blir mycket krankérning ibland och omvaxlande.

sarskilt pa vintern ar hytten vardefull, séger @ EHAB Akeri r ett &r familjefé-

Vad ar det basta med Cranab och varfor?

Micke. retag som startade 1981 med Det 4r arbetskamraterna och att det finns

sitet i Andset mellan Umed och
Vilka kranegenskaper tycker du mest Skelleftea.
om?

en frihet att kunna ta for sig jobb dar det
behodvs aven utanfor den vanliga avdel-
ningen, det finns utvecklingsmajligheter.

- Kranen har en bra lyftgeometri. Under en dag Foretaget drivs av broderna
Vad betyder kvalitet for dig?

g6r vi manga lastningar och lossningar och Micke och Daniel Andersson
Att kranarna haller hog kvalitet gor att

geometrin ger ett bra flyt i varje arbetscykel. och deras far Holger som grun-
- Var kran &r en 10-meterskran och det gor dade akeriet med sin bror. man kanner en stolthet over sitt jobb.

att vi har en bra rackvidd och det &r latt att nd Vad vill du att kunderna ska uppleva med

Cranab?

Att de ska kdnna att de valt ratt krantill-

verkare, ratt produkter och att de far bra

virket varje gang. Dessutom har den en bra Omsattningen-var 2017 ca 4,5

tyngdpunkt och kanns robust och stadig. Den ar miljoner kronor men ambi-

gjord for att anvandas och ar valdimensionerad. tionen ar att 6ka den till ca 7
- Kranen ar enkel att kora och har varit latt miljoner under 2018. stod i eftermarknadsfragor och hjalp nar

att bli kompis med, berattar Micke. de behover.



For snart tva ar sedan lanserade Cranab
sitt kranprogram for lastbilar.

- Kranarna har tagits emot val pa
marknaden. Det kdnns som att vara
egna och kundernas forvantningar har
infriats, berattar Micael Olsson forsalj-
ningsansvarig for On-road export.

Under 2018 vantar fler produkter i
programmet och en exportsatsning.

Cranab var en omtyckt leverantér av
lastbilskranar redan for flera decennier sedan
men i slutet av 1990-talet renodlades Cranabs
tillverkning av kranar att endast omfatta
skogsmaskiner. Lanseringen av den nya
generationens lastbilskranar 2016 var darfor

valkommen.

10 cranab.se

, Programniet Dur2016 atitmer
rcomplett oclorgariitbreaare,
pamarrnadeniiityierdande
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- Det har genom aren funnits en plats pa

marknaden att fylla och den har vi tagit, sdger
Micael.

Goda erfarenheter

Cranabs erfarenhet av krantillverkning &r l&ng
och féretaget har pd basta satt anvant sig av
den kunskap och kompetens som fanns i huset
sedan tidigare. Det har gjort att kranprogram-
met landat mycket val redan frén start.

- Kundreaktionerna har varit mycket posi-
tiva och dar det funnits behov har vi ytterligare
vidareutvecklat och férbattrat produkterna,
berattar Micael.

Fler modeller och produkter
Under 2018 fortsatter Cranab utvecklingen
av programmet. Bland annat presenteras

KRANPROGRAMMET UTVECKLAS

den storsta Z-kranmodellen TZ18, en helt ny
gripserie for lastbilskranar, en uppgraderad
vaglésning, bredare stodbensbalk med mera.

- Programmet blir 2018 alltmer komplett
och vi gar ut bredare pa marknaden till fler
lander.

Storsatsning i Europa
Den exportsatsning som Cranab genomfér
omfattar flera lander och matchar aven nya
agaren Fassis strategi och marknadsnarvaro.
Satsningen sker i stora delar av Europa, bland
annat Tyskland, Slovenien, Finland, Osterrike,
Italien och Spanien. Lastbilskranar har dven
salts till Israel och Mexiko.

- Just nu hander det massor och det kanns
mycket roligt, betonar Micael.

Plattor, ror, stdnger & lister i plast
Profilplast AB designar och anpassar
sakra produkter i plast for er
verksamhet. Oavsett om ni ar i behov
av nya lister eller en ny skarbrada i
plast s& 6ser vi det!

Plast for flera anviindningsomraden
Profilplast ar ett kompetent teknik-
utvecklingsféretag som alltid erbjuder
service vid val av lampliga plastkvalitéer
for anvandningsomraden som:

Verkstad

Elektro

Transport

Skog

Livsmedel
Kemitekniska industrier

4§/ PROFILPLAST AB

www.profilplast.se
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Nya kranmodellen

TZ18 ar framtagen

for att anvandas

vid de allra tuffaste

arbetena.

- Den har kranen ar
robust, rejalt klassad och an-

vands for kravande arbete med

svarig On-road export.

BJASSE TILL KRAN LANSERAS

F. 1 TZ-programmet bred-
das med sin storsta
modell hittills: TZ18
som ar en urstark
18-tonmeterskran.

For allt som ar tyngre

P& manga marknader i Europa
stalls det hdga krav péd vilket
arbete kranarna ska klara.

- TZ18 klarar storre timmer
och tyngre material och tar vid
dar 12-tonmeterskranen TZ12
blir for liten. TZ18 bygger pa
samma princip som TZ12 men
med en rejalt storre klassning.

De forsta TZ18-kranarna visas
pad massan Interforst i Miinchen
under juli och saljstart sker vid
&rsskiftet 2018/19.

timmer eller recycling, sager
Micael Olsson, forsaljningsan-

BREDARE STODBENSBALK: 3,1 METER

Cranab lanserar mojligheten att valja
mellan tva olika maxbredder pa stéd-
bensbalken.

Standardbredden ar idag 3,9 meter men nu
erbjuds aven bredden 5,1 meter. Den bredare

stédbensbalken passar sarskilt bra for applika-
tioner inom recycling och dar mindre lastbilar
har utrustats med négot storre kranar. Den 5,1
meter breda stodbensbalken ger en optimal
stabilitet och stadighet.

Anvander hela langden

Den bredare stédbensbalken bygger pa en kon-
struktion dar de inre balkarna ligger bredvid
varandra istallet for mot varandra och darfor
kan utnyttja balkramens hela langd.

Cranab kan darmed erbjuda en av markna-
dens bredaste stédbensbalkar och gar att vélja
till alla modeller av TZ 12 och TL 12-versioner-
na av lastbilskranarna.

MEDARBETARENKAT

Berit Frank Lundstrom

Roll: Avdelningschef

Bakgrund: Har arbetat hela livet i indu-
strin i olika roller inom teknik och logistik.

Bérjade pa Cranab: Juni 2017
Bor: R6danas, Tavelsjo

Beskriv vad du gor i ditt arbete?
- Jag ar avdelningschef for montering,
CNC och ytbehandling.

Hur trivs du med ditt arbete?

- Valdigt bra. Jag har inte varit har sa
ld&nge och lar mig nagot nytt varje dag. Or-
deringdngen &r hdg och vi har mycket att
gora. Vi har en hel del forandringsarbete
framfor oss, vilket ar jattekul.

Vad ar det basta med Cranab och varfor?
- Manniskorna runt omkring mig. Viljan
att hitta losningar nar vi moter olika ut-
maningar. Tron pa att vi alltid kan bli &nnu
battre pa det vi gor.

Vad betyder kvalitet for dig?

- Ratt fran mig fran forsta till sista led.
Bra processer som bidrar till minskade
kontroller och att vi alltid levererar i ratt
tid

Vad vill du att kunderna ska uppleva med
Cranab?

- Bra kvalitet, lyhérdhet nar kunden kom-
mer med forbattringsforslag och att vi har
en hog leveransprecision.

Endast det basta - for de mest
kravande miljoer och forare.

En kraftfull och stryktalig mobilventil fran HYDAC.
En ventil for tuffa miljder och medvetna férare dar

produktivitet, kvalitet, prestanda och kor-
egenskaper ar det som raknas.

Hydac ar en komplett leverantor av hydrauliska
|6sningar. Vi ar ett varldsomspannande féretag med

egen utveckling och tillverkning av komponenter och
system.

Tel: 08-445 29 70 | E-mail: hydac@hydac.se | www.hydac.se

cranab.se
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1 borjan av 2019 slapper Cranab sin nya
gripserie helt anpassad for lastbilskra-
nar. Med griparna blir kranprogrammet
annu mer komplett.

Gripserien bestar av tre gripstorlekar med mo-
dellbeteckningarna CT35, CT40 och CT50.

- Viraknar med att modellerna tacker 90
procent av marknadens behov av gripare for
lastbilskranar, berattar Micael Olsson, forsalj-
ningsansvarig On-road export.

Griparna passar Cranabs lastbilskranar
men aven andra marken.

Optimerad serie
| konstruktionsarbetet har kéregenskaper och

griparnas vikt varit en huvudfraga.

- For lastbilar &r jakten pa kilo i fokus och
det har vi tagit fasta pa utan att ge avkall pa
prestanda och hur de ar att kora, berattar
Micael.

- Vi har jobbat med materialtjockleken och
gjort dem smalare. Griparna tranger enkelt ned
i virkestravarna och har mycket goda inrull-
ningsegenskaper. De ar mycket latta att arbeta
med.

Gripare som anvands p& skotare &r desig-
nade for standig korning och tuffare tag. En
gripare pa en lastbilskran kérs med en helt
annan frekvens.

- Lastbilsgripare anvands vid lastning och
lossning av virkestravar pa bilen och de ar
vanligtvis inte nere och graver i marken som

en skotargrip. Behoven mellan gripare ar olika
och lastbilsgriparna ar optimerade inom sitt
anvandningsomréde, forklarar Micael.

Stérsta lassen med CT50
I det nya programmet presenterar Cranab aven
den stora och effektiva gripen CT50.

- CT50 ar unik for lastbilsprogrammet och
ar gjord for att maximera varje griptag och
halla hogsta tempo. Den tar stora virkeslass at
gangen, berattar Micael.

- Den har gripstorleken &r popular i hela
Europa och CT50 kommer att méta behoven pa
allra basta satt for de mest kravande arbetena.

Nya gripserien visas for forsta gangen vid
massan Interforst i Tyskland i mitten av juli.

Ett av de viktigaste tillvalen till Cranabs
lastbilskranar ar vagen. Den hjalper féra-
ren att lasta ratt och se till att ekipaget
varken ar for tungt eller underlastat.

Tva stora nyheter i vagen fran 2018 &r att det
gar att valja fler sprak i displayen, till exempel

MARTARE VAG

tyska, franska, italienska och portugisiska.
Dessutom kan vagen lagra data som dessutom
gar att dverfora och spara for en battre kontroll
och uppfdljning.

- Att kunna hdmta data ur vagen betyder
mycket. Pa flera marknader ar det krav fran
uppdragsgivarna att de ska fa information om
vikterna, berattar Micael Olsson.

VI KAN KEDJOR!

Soker du produktivitet, kvalitet, sakerhet, maskintillgénglighet och langa serviceintervaller?
FB Kedjor kan kedjor och vi har 16sningen for dig!

Tack vare var precisionstillverkning har vara kedjor en oévertraffad utmattningslivslangd.
Vill du veta mer? Kontakta oss! 016 15 33 00

[§:]/ FB Kedjor AB

A member of the Addtech group - We add value www.fbkedjor.se

cranab.se
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SMIDIG SJUMETERSKRAN Fi

Cranab lanserar en ny modell av Z-kra-
nen med rackvidden 7,7 meter. Kranen
inriktar sig for arbete inom recycling och
ar anpassad for moderna Euro 6-lastbi-
lar och semitrailers.

- Kranen ar framtagen for att inte sticka ned
under stodbensbalken nar den har fallts ihop i
parkeringslaget. Det gor den optimal for arbete
med recycling och de allra senaste lastbilarna,
berattar Micael Olsson, forsaljningsansvarig
On-road export.

R RECYCLING

Det kompakta utférandet gor TZ12 R 7,7
sarskilt lampad for lastbilar som uppfyller kra-
ven for Euro 6 dar utrymmet ar begransat.

Stark och effektiv
Den nya kranmodellen kompletterar Cranabs
program for Z-kranar till lastbilar. Sedan
tidigare finns Z-kranar med rackvidden 9,3 och
10,5 meter.

- Sjumeterskranen ar lika robust som sina
storre syskon och den matchar samma goda
prestanda och kapacitet. Det ar endast rackvid-

Tradlos kranspetsvag

Lang batteritid

:2: Scalelog

den som ar anpassad, forklarar Micael.

Det finns en stark efterfrégan pa kranen
redan direkt.

- Vivet att den har kranstorleken ar omtyckt
och efterléangtad. Den blir darfér redan fran
borjan en standardprodukt som vi erbjuder pa
alla marknader.

Premiarvisas i maj

TZ12 R 7,7 visas for forsta gangen pa re-
cycling-massan IFAT i Tyskland 14-18 maj och
bdrjar séljas under hosten 2018.

cranab.se
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Gerax SRL ar en stor italiensk lastbilspa-
byggare och erfaren Fassi-aterférsaljare.
Nu har Cranabs fyra forsta lastbilskranar
levererats i Italien och monterats av
Gerax. Edoardo Giovannini ansvarar fér
verksamheten.

Varfér anvénder Gerax kranar fran Cranab?

- Vi har genom &ren vuxit och blivit en palitlig
partner inom lyftsektorn tack vare kvalite-

ten i de produkter som vi distribuerar och de
fordon vi utrustar. Med Cranabs introduktion

i Fassi-koncernen har nya affarsmajligheter
uppstatt for oss inom virkeshantering och
atervinning.

Vilka férvintningar har ni pa Cranab?

- Att samarbetet blir ndra och framgéngsrikt!
Nar det galler Cranabs produkter ar vi dverty-
gade att deras kvalitet och innovationslosningar
alltid ska halla hégsta standard.

Vad anser du &r det bista med Cranabs
kranar?

- Hastighet, anvandarvanlighet och precision
aven i de mest kravande jobben ar egenskaper
som vara kunder bérjar uppskatta. Tack vare att

VIiNDELNS

CRANAB-KUND

Cranabs kranar ar utrustade med ett hogpres-
terande hydrauliksystem halls effektiviteten pa
en hég och konsekvent niva.

TZ12 ET 8.3 var en av era forsta Cranab-kra-
nar att montera, hur var det?

- Jag var valdigt nojd med hur latt det var att
installera den. Det var inga problem att imple-
mentera hydrauliken eller att anpassa kranen
till fordonets chassi.

Hur ser den italienska marknaden ut?

- Den italienska marknaden ar inte stor inom
skogssektorn, till skillnad frén de nordeuro-
peiska landerna. Situationen ar helt annorlunda
inom atervinningssektorn. ltalien tervinner
mycket mer an EU-genomsnittet. Eurostat, Eu-
ropeiska unionens statistiska kontor, har visat
att Italien atervinner 76,9% av sitt avfall.

Vad letar italienska kunder efter nér de ska
vélja en lastbilskran?

- Forutom produktens kvalitet och prestanda
uppskattar de italienska kunderna god hjalp
och support. Eftermarknadsarbetet ska vara
palitligt och kompetent. Servicen ska alltid
finnas nara till hands i alla ovantade situationer.
Tror du att Cranabs kranar kommer att vara

- Att vara en del av en grupp som leds av
varumarket Fassi ar en garanti for fortsatt
tillvaxt. Syftet med att introducera det svenska
varumarket ar att gora det hdgteknologiska
innehallet i Cranabs produkter mer uppskattat
an nagonsin jamfort med konkurrenterna.

FAKTA

Den forsta TZ-kranen i
atervinningsversionen saldes till
Santini-koncernen. Det ar ett stort
bolag i Bolzano, Sydtyrolen som
tillhandahaller miljotjanster med
sarskild inriktning pa insamling,
transport och lagring av stads- och
specialavfall samt atervinning av
metall och papper. De arbetar dven
med bilskrotning.

y MASKINSERVICE

Service & reparationer av
skogs-, entreprenad- och lantbruksmaskiner

vindelnsmaskinservice.se | 0933-130 66

GJUTERIBOLAGET
i Eskilstuna /S AB

EGH

.ﬂHSSDNS MEKANISKA AB
commigo

Tillverkning av hydraulcylmdrar och Gripklor.
Tel 0281-20261 « info@elmab.se

WE ARE RELIABLE

AQ Wiring Systems Julivery performance, technological developmest and service

cranab.se



GLOBALA ATERFOR-
SALJARE STAR RE

Under mars holls en internationell saljkonferens for
18 aterforsaljare om lastbilskranarna.

Deltagarna kom frén Finland, Baltikum, Ungern, Tyskland, Osterrike,
Italien, Spanien och USA. Syftet var att lara sig allt om programmet och
bygga natverk mellan varandra. Forutom produktpresentationer och for-
saljningsgenomgangar hélls dven en fabriksvisning och en halvdag med
maskinvisning och demokarning. Konferensen avslutades med ett besok
vid Algens Hus och en popul&r skotertur.

VISIONSARBETE
INOM CRANAB

Fér att utveckla Cranab till nasta niva genomférdes 2017
ett visionsarbete. Under nagra manader pagick arbetet
dar alla medarbetare hade majlighet att vara delaktiga
och paverka. Med visionsarbetet som grund skapas stolt
het, engagemang och en gemensam bild av framtidens
Cranab.

USTASCHGR

Cranab tog i bérjan av aret fram en bla-
lackerad grip dekorerad med mustasch
som auktionerades ut till forman for
kampen mot prostatacancer.

eventet Entreprendrsmeeting i Lycksele. Intres-

- Prostatacancer ar den vanligaste cancersjuk-
domen i Sverige. Manga inom skogsbranschen
liksom flera av vara anvéndare ar mén som
befinner sig i en riskzon att drabbas eller har
blivit drabbade. Darfor kanns det mycket bra

att vi pa det har sattet har kunnat bidra till en cancerforblneey

P PA AUKTION

battre cancervard, forskning om prostatacancer
och méjligheten att radda fler liv, sdger Hakan
Bergh, forsaljningsansvarig i Sverige.

Gripen auktionerades ut den 17 februari vid

set var stort och manga var beredda att stédja
mustaschkampen genom att ldgga ett bud.
Auktionen vanns slutligen av Dahlgvist Skog AB
frén Ostavall med ett bud p& 47 000 kr.

Cranab skanker alla intakter till Prostata-

HIStructo

Det sjalvklara valet for
cylindertillverkare!

For personlig kontakt ring +46(0)550-38800
www.structo.se

ALLA SLAGS
TRAFORBRUKNINGS-
MATERIAL

TRUCKSTRON, UNDERSLAG,
MELLANLAGG, KAPADE AMNEN
och mycket mer....
Hégkvalitetsprodukter for sagverk,
aluminium- och jarnindustrier.

Alla véra produkter & ISPM15-
behandlade och kan exporteras
over hela vérlden.

TEGSNASSKIDAN AB

Tel. 0933-402 00
www.tegsnas.com

cranab.se
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Micael Olsson
Foérsaljning On-road, Export

Hakan Bergh
Forsaljning Norden
micael.olsson@cranab.se
0933-144 10

hakan.bergh@slagkraft.se
0933-144 12
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Kristoffer Ekman

Eftermarknad/Reservdelar

Emelie Ekman
Marknadskoordinator

kristofferekman(@cranab.se
0933-144 19

emelie.ekman(@cranab.se
0933-13552

Stefan Astrom

Jonas Jarnoé
Forsaljning On-road, Sverige Forsaljning Off-road OEM, export
stefan.astrom(dcranab.se

0933-145 53

jonas.jarno(dcranab.se
0933-144 13
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FASSI GROUP
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Cranab AB
922 82 VINDELN
Tel: 0933-135 00
Fax: 0933-617 36
info@cranab.se
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Magnus Hedman
Eftermarknad/Servicechef

Jorgen Carlén
Service
magnus.hedman(@cranab.se
0933-144 09

jorgen.carlen@cranab.se

0933-144 16 www.cranab.se

Det har ar nagra av arets massor dar vi staller

W

ut vara produkter. Kom och traffa oss pa plats!

KALENDER

Skogsmaskinsdagarna
18 - 19 maj, Karlskoga,
Sverige

Svenska Maskinmaéssan
31 maj - 2 juni, Solvalla,
Sverige

Forexpo
21 - 23 juni, Frankrike

Interforst
18 - 22 juli, Muinchen,
Tyskland

Libramont
27 - 30 juli, Belgien

Elmia Lastbil
22 - 25 aug, Jonkoping,
Sverige

Holzmesse
29 Aug - 1 sep, Klagenfurt,
Osterrike

cranab.se

FinnMetko
30 Aug - 1 sep, Jamsg,
Finland

Load up North
30 aug - 1 sep, Boden,
Sverige

GalaBau
12 - 15 sep, Nurnberg,
Tyskland

APF
20 - 22 sep, Storbritannien

IAA
20 - 27 sep, Tyskland

Ecomondo
B - 9 nov, Italien

Cranab 2
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SimSystems

Nu vander vi
hydraulikbranschen

Specma SimSystems ir en ny och
virldsunik simulerings- och optime-
ringsteknik for hydraulikbranschen.

Med avancerade algoritmer kan
SimSystems simulera och visa rorelse
och péfrestningar hos alla typer av
flexibla slang och ledningskompo-
nenter — vilket ger systemkonstruk-
toren helt nya méjligheter att bygga
ritt frin borjan.

Bygg ratt fran borjan.

SimSystems ir ett utmirkt exempel
pé hur vi hjilper vira kunder att
spara pengar och tid i hela kedjan
— frin minskade utvecklingstider,
prototypkostnader och testning mm.

Ta kontakt med oss pd Specma s3
berittar vi gidrna mer.

simsystems@specma.com
specma.com




